
Comercio Electrónico

(e-Commerce)



 Limitado a una zona geográfica concreta.

 La distancia con los clientes condiciona las 
ventas.

 Tiene horarios de apertura y cierre para los 
clientes.



 Necesita exposición para los artículos y ocupa 
espacio.

 Los clientes son habituales y está limitado su 
crecimiento.

 CONCLUSIÓN:
◦ El comercio tradicional tiene limitaciones.



 Vivimos en un mundo globalizado.

 Las fronteras comerciales no existen.

 Seguridad en las transacciones comerciales.

 Gran supermercado-escaparate global.



 La zona de venta es todo el mundo.

 El cliente no tiene horarios para realizar sus 
compras.

 Pueden hacerse las compras desde casa 
cómodamente.

 BENEFICIO:
◦ Aumento de numero clientes e ingresos de dinero.





 Integrado en el Portal Web de su empresa.

 No importa el tipo de Portal Web.

 Gestión fácil por parte del administrador.

 Área privada con e-DNI o nombre de usuario 
y contraseña.



 Configuración de la tienda virtual como si 
fuese una tienda física.

 Venta de productos o solo escaparate.

 Selección de distintos modos de envió y 
agencias de transporte.

 Clientes registrados para mantener los datos.

 Administra grupos de clientes.



 Acceso por categorías y por productos más 
visitados.

 El cliente selecciona dirección y método de 
envío.

 Emisión de listados e informes.

 Gestión de fabricantes.

 Gestión de vendedores.

 Seguimiento  y estado del pedido. 



 Selección de las monedas con las que 
trabajamos.

 Distintas formas de pago.

 División de los artículos y productos por 
categorías.

 Listado de productos asociados a una 
categoría.

 Estadísticas.



 Detalles de los productos y artículos.
◦ Vendedor asignado.

◦ Fabricante.

◦ Enlace a la Web del fabricante.

◦ Precios bruto y neto.

◦ Tipos de impuestos.

◦ Tipos de descuentos.

◦ Descripción e Imagen.



 Detalles de los productos y artículos.
◦ Control de Stock e Inventario.

◦ Valoración de los clientes.

◦ Medidas y Peso del producto.

◦ Cantidad por embalaje.

◦ Productos relacionados.

◦ Subdivisiones de productos por colores, materiales, 
tapizados,…etc.



 Esté usted tranquilo, porque le impartiremos 
la formación necesaria para utilizar su Portal 
Web con e-Commerce.



http://demo.virtuemart.net/
Usuario: demo
Contraseña: demo

Notas: 
•Demo en inglés, pero la aplicación se instala en español.
•Puede realizar las acciones que desee, no se preocupe si borra datos, para eso está la demo.
•No use datos reales de su empresa ni de sus clientes, otros usuarios pueden estar utilizando la 
misma demo que usted.

http://demo.virtuemart.net/

